
普及が楽しくなる♬ 
クロージング研修

～普及と現場はひとつながり～

『クロージング』と 
『おすすめ』の違い

おすすめ＝ 
ゲストを呼ぶ事（集客力）

クロージング＝ 
入会率（成約率）



クロージングとは？！

ドアを閉めること

決断

決断
決断する前の感情

決断した後の感情

不快
爽快

４つの確信
① 純粋倫理の学びの確信 
② 仲間への確信 
③ 自分への確信 
④ 相手の未来への確信



当然意識

『入会の決断が出来なかった
事に罪悪感を感じる』

言葉と心
どちらも使いますが 
まずは『言葉』から！

『言葉』は受取り易い 
『言葉』は努力で磨ける 
『言葉』は反応が見える

決断できない５つの理由

① 時間 への不安 
② 距離 への不安 
③ 人 への不安 
④ 変化 への不安 
⑤ お金 への不安



① 時間 への不安
「忙しいんですね…。それはちょうど良かっ
た！忙しい方にピッタリなんです！朝だか
ら先にスケジュールを決められて良いんで
すよ！ここは成功者や成功者を目指す経営
者やリーダーが学ぶ場所です！だから朝じゃ
ないと続けられないんです！忙しい成功者
はみんな言ってます「良かった！朝なら大
丈夫！朝だから続けられた！」って♬

「本気で成功したいと思ってるなら良く聴いて欲しい
んです。朝は人間の脳が150％活性化している時間で
す。その朝の時間を【1日2時】間他人より有効に使う
習慣を身につけるとどれぐらいの差がつくか…【1年
間で730時間分】なんです！つまり1日12時間休みな
く働く人で60日分の差です！1年が14ヶ月になりま
す！10年経つと600日分！1年7ヶ月以上人生の使え
る時間が豊かになるって事なんです！成功者はこうやっ
て人より時間が豊かだから経済的にも豊かなんです！

① 時間 への不安 上級編

「遠いからかえって良いんですよ！例えば、
モーニングセミナー会場の隣に住んでい
る人と、片道1時間かかる人では、どちら
の方が実践力が高くなると思いますか？ 
そうなんですよ～♬人間て少し困難な状況
があった方が意識も高まり実践力が向上
するなんですよ！」

② 距離 への不安



「ちょうど◯◯さんと同じ悩みをお持ちの
会員さんもいらっしゃって、その方は入会
してすぐに倫理指導を受けて3ヶ月もしな
いで課題が解決して次のステージに進まれ
てますよ♬」 
※職種・起業年数・年齢・社会的スティタ
スなど…現会員の事例（ビフォー・アフ
ター）をいくつも話せるようにしておく。

③ 人 への不安

「よくわかります～。学びや自己成長ってやって
みないとわからないですよね～。大切な時間をお
金を投資するわけですから…。だからこそ！すぐ
にやってみましょう♬すぐに取り組めば早く結果
が確認できます！やってみたら”やっぱり違うな”
と思えばやめられますし”これは成長できる”とな
れば最高じゃないですか！良いか悪いかはやって
みない限り全て先送りになってしまいます…この
先送りが一番の損失、リスクですよね！」

④ 変化 への不安

「よくわかります～。学びや自己成長ってやって
みないとわからないですよね～。大切な時間をお
金を投資するわけですから…。だからこそ！すぐ
にやってみましょう♬学びは自己投資ですから回
収しなくちゃ意味無いですよね！回収は早いのと
先送りにするのではどっちが良いと思います
か？・・・そうですよね！じゃあ早くスタートし
て一日も早く回収しちゃいましょう！その体験を
会員スピーチでお聞きするのが楽しみです♬」

⑤ お金 への不安



「なるほど…今、経済的に厳しい状況なんですね
…。じゃあ！すぐに入会してください！！！今の
ままの収入じゃダメなんですよね！だったら自己
投資するしかないですよね！だって、今までと同
じ行動している限り収入は今まで通り…収入を今
までと違うレベルにしたいなら、今までと違う行
動をするしかないって事ですよね！これは私の考
えではありません！宇宙の法則です！すぐに入会
して1日も早く収入を上げてください！」

⑤ お金 への不安 上級編

魂の筋トレ
責任を取りにいくこと

クロージングとは 
ドアを閉めること

相手の人生に踏み込むこと


